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Good Practice

A jo tanitasi gyakorlat attekintése

Targy Internet Marketing

Célcsoport Oktatok

Oktatasi szint Fels6oktatds

Kulcsszavak FelsGoktatds, oktatds, marketing, rekldm

Tanulasi eredmények Marketing indikatorok értelmezésének készsége,
automatizialdsi rendszer hasznalatanak szakértelme,
csapatmunka

Tanulasi id6 3 éra/hét

Kihivas 1. internethez kapcsolodo szamitogép igénye

2. megfelel6 portdlhoz kapcsoléddé SalesManago
rendszer el6készitése

3. a didkok csoportmunkajanak figyelemmel kisérése, a
didkok minden felel6sséget egyenld aranyban osszanak
meg maguk kozott.

4. fontos, hogy a tevékenységek id6ben egyenléen
legyenek elosztva a didkok kozott. A nem-

rendszerszerd alkalmazas a feladatok
befejezetlenségéhez vezethet.

Szarmazasi orszag Szédrmazasi orszag: Lengyelorszag

A gyakorlat eredeti nyelve lengyel

Kapcsolédé weboldal

http://www.marketingautomation.com.pl

Rovid leiras

A kurzus a Kiberkultura-t tanulé didkok szamara készilt. A kurzus el6adasokbdl és
mUhelymunkdabdl épil fel. A didkok bolcsészhallgatdk és elsGsorban az internetmarketing
teriiletén szeretnének gyakorlati ismereteiket és készségeiket fejleszteni.

Az el6adas folyaman a didkok elsajatitjdk az e-marketing alapjait és webkonferenciak
segitségével lengyel internet marketing cégek képvisel6ivel taldlkoznak.

A feladatok altal projektalapu tanuldssal Ultetik at a gyakorlatba az AeroBrains.com Ltd
altal kindlt értékesitési automatizdlast megvaldsitd technoldgiat, mely elektronikus
feladatokkal és tesztek segitségével fejleszti kognitiv készségeiket. A megvaldsitas sordn a
didkok online tréningeken vesznek reszt, ahol konfigurdljdk az értékesitési automatizald
rendszert (SalesManago) az AeroBrains CRM szamara.
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Teljes gyakorlat
Didkok korosztalya: 20-35
Az el6addsok harom formaban keriilnek megtartdsra:

1. hagyomadnyos el6adas

2. Online kurzusok egyideji modban (Cisco WebEx). A kurzusok ideje alatt a
SalesManago képvisel6i oktatjdk a didkokat az értékesitési automatizalasi
mechanizmusok gyakorlatara az online Uzlet teriletén.

3. Online csetek (Skype) a lengyel internet marketing ipar legérdekesebb
képviselGivel.

A feladatok soran a didkok az AeroBrains.com Ltd altal kindlt értékesitési automatizalast
megvaldsitd technoldgiaval dolgoznak, mely fejleszti kognitiv készségeiket. A feladatok
része, hogy a didkok automatizalé szabalyokat allitsanak fel a portdl és az e-mailkezel6
rendszer szamara a felhasznaldk viselkedési mintai alapjan. A kombinadlt tanulas
modszerével a folyamat a kévetkezé elemekbdl all:

1. Hagyomanyos és online kurzus kombindcidja

2. FelsGoktatasi és Uzleti kornyezet kombinacidja (valdés cég IT rendszerének
hasznalata egyetemi didkok altal)

3. Egyetemi (klasszikus el6adas) és Gzleti tudds dataddsanak kombindcidja
(technoldgia oktatdsa és hasznalata kiils6 cég segitségével).

Ez az oktatasi forma nemcsak a létez6 cégek Uzleti életében vald résztvétel élményét
nyljtja, de lehet6séget ad a potencidlis késébbi munkaaddk elvarasainak megismerésére
is.

Oktatasi lépések

1. A SalesManago rendszerben felhasznaldi profil |étrehozdsa, ami egy
mintaplatformmal van 6sszekottetésben.

2. A SalesManago rendszer oktatdsi elemeivel valé megismerkedés

3. Felkészités a feltételezett siker mérésére

4. A projekt elGkészitése, aminek célja a meghatarozott siker mérésének
megvaldsitasa

5. A project specidlis céljainak megfelel6 rendszerkonfiguracié a didakok
alapismereteinek felhasznaldsaval.

6. A konfiguraciordl sz6l6 el6adas és megbeszélés.
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A jo gyakorlat teriilete

e |KT-alapu tanulds — A digitalis forrasok felhasznaldsa a tantermi gyakorlatban és az online
tanulas / vegyes tantermi gyakorlatban

Ez a gyakorlat...
Innovativ, elérhetd, kreativ, kollaborativ

Hasznos irodalom

http://www.marketingautomation.com.pl

A szerz6rél
Név: Andrzej Wodecki, Rafat Moczadto
Munka: Egyetemi oktato

Intézmény, ahol a gyakorlatot megvaldsitottak: Maria Curie-Sktodowska Egyetem
E-mail cim: rafal.moczadlo@gmail.com
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